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MOTOR‹N F‹YATLARI 
‹STANBUL 4.34
ANKARA 4.35
‹ZM‹R 4.33
ADANA 4.33

D.BAKIR 4.45
S‹VAS 4.39
I⁄DIR 4.44
HATAY 4.34

ORUÇ KAYA

Ligler, bafllad›. Art›k, 
futbol konuflaca€›z. 6’DA 5’TE

8’DE

2013 yılı Temmuz ayında, bir önceki yılın
Temmuz ayına göre Verilen Geçiş Belgesi
sayısında yüzde 2,76’lık, TIR Karnesi sayısında
da yüzde 9,16’lık bir azalma yaşandığı gö-
rülüyor. 2013 yılı Temmuz ayında, bir önceki
yılın Temmuz ayına göre Verilen Geçiş Belgesi
sayısında yüzde 2,76’lık, TIR Karnesi sayısında
da yüzde 9,16’lık bir azalma yaşandı.  Aynı
verilerden, bu yılın ilk yedi ayında Verilen
Geçiş Belgesi sayısında geçen yıla göre yüzde
2,80’lik bir artış, aynı dönemde verilen TIR
Karnesi sayısında ise yüzde 11,89’luk bir
azalma görülüyor. 

TAKOGRAF KARTLARI 
2013 yılı Temmuz ayında 1.829 adet sürücü

kartı, 1 adet şirket kartı ile 13 adet servis
kartı üretilerek, sahiplerine ulaştırıldı. 

Geçiş Belgesi
ve TIR Karne

sayısında 
Azalma 

Avrupa’da, Türkiye’yi
OMSAN Temsil Edecek
AVRUPA’NIN en prestijli ödüllerinden biri olan European
Business Awards 2013/14 Yarışması’nda ülkelerini
temsil edecek “Ulusal Şampiyonlar” açıklandı. Açıklanan
sonuçlara göre OMSAN, “Ulusal Şampiyon” olarak
Türkiye’yi temsil edecek tek lojistik firması olarak
finale seçildi. “Avrupa’nın En İyi Şirketlerinin” belirlendiği
yarışmanın kazananları Nisan 2014’te açıklanacak.

MISIR,  yaşanan çatışmalar ve katliamlarla ulusal ve uluslararası basın-
da gündemdeki yerini korumaya devam ediyor.  Bu süreç içinde 94 Türk
nakliyecisinin SİSİ adlı bir firmanın borçları nedeniyle araçları ile birlikte
Mısır’da rehin kalması da son günlerde konuşulan konuların başında
yerini aldı. Konuyla ilgili görüşlerini aldığımız Uluslararası Nakliyeciler
Derneği İcra Kurulu Başkanı Fatih Şener, rehin kalan Türk nakliyecileri-
nin kurtarılmasının perde arkasını, bölgedeki diğer ülkelerle olan ilişkile-
ri, Avrupa ile yaşanan vize sorununu, Mısır’da kaos ortamının artması
durumunda Türkiye’nin devreye sokmaya hazırlandığı B planını, Türk ih-
racatını, sorunlarını ve çözüm için atılan adımları değerlendirdi.

KARAYOLU taşımacılığında partner olmadığımız Mısır’la, Kara
Ulaştırması Anlaşması henüz yapılmışken ve özellikle UND’nin teş-
viki ile uluslararası TIR sistemine dahil olmayan Mısır’ın sürece en-
tegrasyonu anlamında gerekli görüşmeler başlamışken, Mısır’da
patlak veren siyasi kriz Mısır’ı uluslararası arenada görünür kılma-
nın dışında Türkiye ve Mısır ekonomik ilişkilerinde özellikle Mı-
sır’dan önce Suriye’de başlayan savaş süreci Mısır’ın anlamını ve
önemini bir kez daha gün ışığına çıkardı. Özellikle Ortadoğu ve Kör-
fez ülkelerine açılan bir kapı konumunda olan Mısır, Türk yetkilileri-
nin de üzerinde hassasiyetle durduğu başlıklardan biri oldu.  6’DA 

G ümrük ve Ticaret Bakanlığı
ile Türkiye Odalar ve Borsalar
Birliği arasında imzalanan
Merkezi sicil kayıt sistemi

(MERSİS) projesi, Kamu kurumlarının
tüzel kişiliklerle ilgili ihtiyacı olan bil-
ginin tek noktadan sunulması, sis-
teme dahil kişiliklere ait bilginin ortak
anahtar bir numara ile bir sistemde
birleştirilmesi, sistemde tutulan şirket
bilgileri uluslararası standartlara
uyumlu hale getirilmesini amaçlıyor.

“HİZMETİ ÜYELERİMİZİN AYA-
ĞINA GÖTÜRÜYORUZ”

İmza töreninde uzun yıllardır Güm-
rük ve Ticaret Bakanlığımız ve TOBB
olarak şirketlerin bürokratik işlemlerini
kolaylaştıracak projeler üzerinde ça-
lıştıklarını söyleyen TOBB Başkanı M.
Rifat Hisarcıklıoğlu, gerçekleştirilen
işbirliği ile güçlü bir birlikteliğin oluş-
tuğunu ifade etti. MERSİS’in Türki-
ye’deki şirketleri açısından büyük bir
devrim olduğunu anlatan Hisarcıklı-
oğlu “hizmeti üyelerimizin ayağına

götürüyoruz” diyerek sistemin işle-
nişiyle ilgili şunları söyledi: “Artık nasıl
hepimizin bir Vatandaşlık Numarası
varsa tüm şirketlerimizin de bir MER-
SİS numarası olacak. Vergi numarası
ayrı, SGK numarası ayrı, ticaret sicil
numarası ayrı olmayacak. Bu numara
ile tüm kurum ve kuruluşlarda tacir
ve sanayicilerimiz işlerini kolayca ya-
pacak. Ayrıca, Odalarımızda gerçek-
leştirdiğimiz tüm ticaret sicil işlemleri
artık elektronik ortamda gerçekleş-
tirilebilecek. Şirketlerimiz Odaya gel-
meden ofisinden şirket kuruluşu ya-
pabilecek. Mevcut şirketlerin tescil
işlemleri yine uzaktan yapılabilecek.”

“SAHTEKARLAR BAŞKA YÖN-
TEM BULMAK ZORUNDA”

Gümrük ve Ticaret Bakanı Hayati
Yazıcı ise gerçekleştirilen imza töreni
sırasında yaptığı konuşmasında, ticari
hayatta güven ve istikrarı artıracak
Merkezi Sicil Kayıt Sistemi (MERSİS)
ile kayıp veya çalıntı kimliklerle şirket
kurulmasının artık imkansız hale

geldiğini bildirerek, "Sahtekarlar her-
halde başka yöntem bulmak zorunda
kalacak" dedi. 2010 yılında pilot uy-
gulama olarak başlatılan MERSİS
projesinde oldukça önemli yol kat
ettiklerini söyleyen yazıcı Türkiye'de
halen 3 veri tabanı sistemi bulun-
duğunu hatırlatarak bunların kimlik
paylaşım sistemi (MERNİS), Adres
Kayıt Sistemi (AKS) ile Tapu Kayıt
Sistemi (TAKBİS) olduğunu belirtti.
MERSİS ile dördüncü bir temel veri
tabanını hizmetine sunduklarını ifade
eden Yazıcı, Sistemin kullanılması
sırasında vatandaşların, internet üze-
rinde herhangi bir aracıya ihtiyaçları
olmadan şirket kuruluş işlemlerini,
ana sözleşmelerini hazırlamak da
dahil olmak üzere internet üzerinden
gerçekleştirebileceklerini ve unvan
sorgulama yapabileceklerini söyledi.
Konuşmaların ardından Gümrük ve
Ticaret Bakanlığı Müsteşarı Ziya Al-
tunyaldız ile TOBB Başkanı Rifat Hi-
sarcıklıoğlu MERSİS İşbirliği Proto-
kolü'nü imzaladı.

Gümrük Bakanlığı ile TOBB arasında
MERSİS işbirliği gerçekleştirildi
Gümrük ve Tica-

ret Bakanlığı ile
Türkiye Odalar

ve Borsalar Birliği
arasında Merkezi

Sicil Kayıt Siste-
mi İşbirliği Proto-

kolü imzalandı.

TIRSAN Yeni 
Ufuklara Güvenle 

Yürüyor

NCTS ile Avrupa 
Taşımacılığında 

Süre Azaldı 

K azakistan’ın başkenti Astena’da 15-
16 Ağustos 2013 tarihlerinde düzen-
lenen KUKK toplantısında Kazakis-
tan’a yapılan taşıma kotalarında yüzde

30’un üstünde artış sağlandı. Kazakistan’da
gerçekleştirilen Türkiye Kara Ulaştırması Kar-
ma Komite (KUKK) toplantısına Heyet Baş-
kanlığını Karayolu Düzenleme Genel Müdürü
Yardımcısı Hüseyin Yılmaz yaparken, Ulus-
lararası Nakliyeciler Derneği (UND) adına İcra
Kurulu Başkanı Fatih Şener, Rusya Kazakistan
Çalışma Grubu Başkanı Sevim Soylu ve Ça-
lışma Grubu Başkan Yardımcısı Serkan Baş-
bilen’de katılımcı olarak yer aldı.

KAZAKİSTAN TAŞIMALARI 2014’E
KADAR SORUN YAŞAMAYACAK

Taşıma kotalarında yaşanan sorunlar ve
yeterli miktarda kazak aracının Türkiye’ye
gelememesi sebebiyle Kazakistan’a yönelik
taşımalarda zaman zaman sorunlar yaşan-
makta idi ve ihracatımızda aksamalar ya-
şanmaktaydı. Yapılan toplantı ve gerçek-
leştirilen yeni uygulama ile Taşıma kotaları
karşılıklı olarak 8 bin adet ikili geçişler, 1000
adet transit ve 1500 adet de 3’üncü ülke
belgesi olarak belirlendi.

Gerçekleştirilen toplantı ile Kazakistan’a
yapılan taşmalarda önemli ölçüde rahatlık
sağlandığını belirten Fatih Şener, “İhracat-
çımız 2014 yılında malını Kazakistan’a belge
sıkıntısı yaşamadan gönderebilecek. Deği-
şikliğin bugünden belli olması ihracatçımızın
ve taahhüt firmalarımızın 2014 yılını daha
iyi planlamalarını sağlayacak. Ürünlerini
göndermek için karayolundan başka ara-
yışlarda bulunmak zorunda kalmayacaklar.
Toplantıda ayrıca Kazakistan’da 2014 yılında
ilk kez başlayacak olan transit geçiş belgesi
uygulamasından Türk taşımacıların mağdur
olmaması için Kırgızistan’a yapılan taşımalar
için 1000 adet transit taşıma belgesi de temin
edilmiş oldu” şeklinde açıklama yaptı.

KUKK toplantısında
Kazakistan 

taşımalarındaki 
sorun çözüldü

Körfez ülkeleri ve Ortadoğu’ya
açılan cehennem kapısı MISIR
Körfez ülkeleri ve Ortadoğu’ya
açılan cehennem kapısı MISIR

Yakın zamanda Mısır’da yaşa-
nan iç karışıklıklar nedeniyle

yükselen tansiyon ve her geçen
gün biraz daha artan şiddet sar-
malı başta Türkiye olmak üzere
bu coğrafyada yer alan tüm ül-

keleri etkilemeye devam ediyor.

SİSİ FİRMASI TÜRK NAKLİYECİLERİNİ ZORA SOKTU SURİYE KRİZİ İLE BAŞLAYAN MISIR SERÜVENİ

Fatih Şener

HABER: ALEV ARSLAN
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Bridgestone, Ecopia serisinin en yeni üyesi EP850
ile konfor, sessizlik ve yakıt tasarrufunun yanı
sıra yüksek emniyet kapasitesi, düşük yuvarlanma
direnci, uzun ömrü ve çevreye duyarlı yapısı ile
dikkat çekiyor.  Türkiye’de 25. kuruluş yıldönümünü
kutlayan lider lastik üreticisi Brisa tarafından pi-
yasaya sunulan Bridgestone’un 4x4 ve SUV seg-
mentindeki en sessiz ve en konforlu ürünü EP850,
aracını asfalt yolda kullanan ve maksimum konfor

beklentisi içinde olan şehirli sürücülere hitap
ediyor. 4x4 ve SUV araçların gittikçe daha fazla
talep gördüğü Türkiye piyasasında, son 3 senede
bu araçların satışı 2 katından fazla artış gösterdi.
Gelişmekte olan bu talebe paralel olarak, özellikle
kompakt ve orta segment araç kullanıcılarının
tüm ihtiyaç ve beklentilerini karşılamayı hedefleyen
Brisa, Bridgestone EP850 ürünlerini 15-19 inch
jant aralığında H ve V hız sınıflarında pazara su-

nuyor.  Ecopia serisine özel karışımı ve son tek-
noloji ürünü konstrüksiyonu ile düşük yuvarlanma
direnci sağlayan EP850, Bridgestone’un önceki
nesil lastiklerine göre yüzde 20 daha düşük yu-
varlanma direnci ve yüzde 2.8 daha az yakıt
tüketimi vaat ediyor. Bu sayede, senede 250-
300 TL’ye kadar yakıt tasarrufu sağlarken; karbon
salımını da azaltarak, çevrenin korunmasına
katkıda bulunuyor. 

BRİDGESTONE
ECOPİA  EP850 

HEM SESSİZ HEM
KONFORLU

İ stanbul Sanayi Odası’nın (İSO) açık-
ladığı Türkiye’nin 500 büyük sanayi
kuruluşu listesinde TIRSAN 178’inci
sırada yerini aldı. 1996 yılından bu

yana İSO 500 listesinde istikrarlı bir şekilde
yer alan TIRSAN, sürdürülebilir büyüme
hedeflerini kararlı bir şekilde gerçekleş-
tirmeye devam etmektedir.

SEKTÖR KÜÇÜLÜRKEN 
BÜYÜYEN TIRSAN  

TAİD (Ağır Ticari Araçlar Derneği) ve-
rilerine göre, treyler pazarının 2012 yılında
bir önceki yıla göre %21 oranında daral-
masına rağmen TIRSAN üretim adedini
6.989’dan 7.450’ye çıkararak %8’likartış
başarısı elde etmiştir. Bu başarıyı müş-
terilerinin ihtiyaçlarına odaklı olarak ve
müşteri memnuniyetini arttırmayı gö-
zeterek gerçekleştirmiştir.

2013 yılının ilk altı aylık treyler pazarı
2011 yılının aynı dönemine göre %37 ora-
nında küçülürken, TIRSAN pazar payını
20 puan yükselterek %40 pazar payıyla
açık ara liderliğini sürdürmektedir. TIR-
SAN’ın treyler sektöründe en çok tercih
edilen marka olmasındaki en önemli un-

sur, TIRSAN ailesine katılan herkese sun-
duğu yatırım kazancını arttırmayı he-
defleyen iş anlayışıdır. Bu TIRSAN’ın sun-
duğu en önemli değerdir.

SÜRDÜRÜLEBİLİR 
BÜYÜME BAŞARISI

TIRSAN Treyler A.Ş. Yönetim Kurulu
Başkanı Çetin Nuhoğlu konuya ilişkin
yaptığı açıklamada TIRSAN’ın Türkiye’nin
en büyük 178’nci sanayi kuruluşu olma-
sından duyduğu gururu dile getirdi. Nu-
hoğlu ‘Sürdürülebilir başarı için müşte-
rimizden bayimize, tedarikçimizden üre-
tim hattındaki çalışanımıza kadar dinle-
yen, dokunan, anlayan ve çözüm ortağı
olma anlayışı ile yaklaşan bir yönetime
sahibiz. Daima sektöre ve iş ortaklarımıza
daha fazla nasıl bir değer katabiliriz diye
düşünerek çalışıyoruz’ dedi.

İMAJ ÖDÜLLERİ 
ARAŞTIRMASINDA YÜZDE 95,9
TANINAN MARKA

Nuhoğlu ‘TIRSAN, Türkiye pazarındaki
sektör liderliğine paralel olarak Avrupa
ve Rusya’da da önemli başarılara imza
atmaktadır. Tanker ve silobas segmen-
tinde Avrupa’nın ilk üç markasından
biri olan Kässbohrer markamızın, Al-
manya’da Verkehrs Rundschau dergi-
sinin 2013 İmaj Ödülleri araştırmasında
%95,9 oranında marka bilinirliğine sahip
olduğu açıklandı. Rusya pazarında low-
bed segmentinde lider olduk.En çok bi-
linen marka olmak, tercih edilen ve
satın alınan markalara sahip olmak TIR-
SAN’a müşterilerinin uzun vadeli sür-
dürülebilir başarıları için daha çok ça-
lışma azmi vermektedir’ dedi.

Oruç 
KAYA

Ligler, başladı. Artık,
futbol konuşacağız.
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… Ama! Simon Kuper’in dediği gibi
“Futbol Asla Sadece Futbol Değildir“.

Futbol ve lojistik! 
Futbolda; top, savunmadan orta sahaya

gelir; orta saha, topu forvete aktarır ve
forvet, rakip kaleye gol atmaya çalışır.

Orta saha, futbolun dağıtım merkezi
veya depodur. Orta saha oyuncuları, da-
ğıtım merkezinin yöneticileri ve çalışanla-
rıdır. Orta saha, savunmadan (kaleci, stop-
per, libero) gelen toplarla beslenir ve orta
saha oyuncuları da gelen topları ya çok
fazla ayağında tutmadan hemen ya da
orta sahada bir-iki pas yaparak ileriye
çıkarır ve forvete pasını verir. Lojistikte
olduğu gibi ürünler; fabrikadan, dağıtım
merkezine nakledilir ve daha sonra ya
cross docking gibi bekletilmeden ya da
bir süre bekletildikten sonra satış veya
tüketim noktalarına dağıtılırlar.

Maçın son dakikası ve 1-0 mağlupsunuz.
En azından beraberlik için en kısa ve en
çabuk şekilde uzun paslarla karşı takımın
ceza sahasına girmeye çalışırsınız.

Acil siparişler vardır. Mutlaka yetiştirilmesi
gerekir. Ne yaparsınız.

Pas hatası, top kaptırma, yapılan fauller,
isabetsiz şutlar …..  Futbolda, doğru pas,
doğru oyuncuya doğru zamanda ve doğru
yerde verilmelidir ki golü atabilme şansı
olsun. Eğer hatalı pas verirseniz veya top
kaptırırsanız; kontratak yersiniz, defansınız
boş kalır ve gol olur ya da forvete aktara-
madan topu diğer takıma verirsiniz. Topun
rakipte kalması tehlikedir.

Dağıtım da kullandığınız rotalar ve gü-
zergah doğru değilse ne olur? Yanlış pas
vermek gibi araçlar,  boşa kilometre harcar
ve zaman kaybı olur. Yeni bir ürün piyasaya
sürdünüz veya mevcut üründe ki pazar
payınızı artırmayı hedeflediniz. Reklamlarla
ürün için “hadi beni deneyin veya alın”
imajı yarattınız. Ama rafta yok. Rakibiniz
iyi planlama ve organizasyon ile rafa kendi
markasını koyar. Yani pası ya yanlış
verdiniz ya da zamansız verdiniz. Forvet
ofsayta düştü veya gol kaçtı.

Futbolda ki 3-5-2 veya 4-4-2 gibi taktik-
lerin amacı; sahayı ve oyuncuları iyi kulla-
narak en verimli şekilde gole gitmek, ge-
rekirse gol yememek, oyunu kontrol etmek
ve rakiplere karşı avantajlı olmaktır.

Lojistiğin 3-5-2 veya 4-4-2 taktikleri ise
nasıl envanter ve depo yöntemi olsun,
depo veya depoları nereye kuralım, direkt
mi gönderelim, nakliye ve dağıtım yönetimi
nasıl olsun . . . Her iki taktik, aynı amacı
hedefler. Kaynakları iyi kullanarak en uygun
zamanda, en uygun koşullarda, en uygun
maliyette sonuca gidebilmektir.

Futbolun eşyası toptur. Onu iyi saklamalı
ve doğru zamanda doğru takım arkadaşına
iletmelisiniz. Topu ayakta gereğinden fazla
tutmalısınız. Aksi takdirde topu kaptırır
ve kontratak yersiniz, defansınız boş kalır
ve gol olur. Topun rakipte kalması tehli-
kedir. Çünkü onun da sizin ki gibi taktikleri
vardır.

Satamayacağınız malı depoladınız başka
bir deyişle topu ayağınızda fazla tuttunuz.
Ne olur? Envanter maliyetiniz artar. Mal
elinizde kalır ve ölü stoklar oluşur.

Futbol takım oyunudur. Oyuncular ara-
sında iletişim, koordinasyon ve destek
önemlidir. Oyuncular; iletişim ve kondisyon
eksikliği nedeniyle saha yayılımını, ” alan
daraltmayı” uygulayamıyorl, bloklar ara-
sında mesafeler artıyor.

Lojistik’te de düzenli bilgi akışı yok ise
“bloklar arasında boşluklar” olur, “alan
daraltmada” olmaz ve “kademe eksikliği”
yaşanır.

Lojistiğin temel kuralı; doğru zamanda
doğru yerde doğru ürünü doğru miktarda
doğru fiyatla kullanıma sunmaktır. 

Futbolda da doğru pası doğru oyuncuya
doğru zamanda ve doğru yerde vereceksin
ki golü atabilme şansı olsun.

Gol atmak yani öne geçmek, oyunu
kazanmak ve rakiplerin önüne geçmek,
her ikisinin de temel hedefidir.

Futbol ve lojistik, insanlarla oynanır ve
teknoloji ile desteklenir ama sahada oynanır
(kazanılır veya kaybedlir);  emek ister,
güç ister, planlama ister, taktik ister, sabır
ister, sevgi ister ve inanç ister.

Başarılı takımların, güçlü bir lojistik or-
ganizasyonları vardır. Takımların; hareket
etmeleri, malzemelerin temini, temizlen-
mesi, soyunma odasında hazır tutulmaları
vs. Hepsi, topun kale çizgisini geçmesine
katkı sağlayacak “lojistik desteği” verir.

Televizyon karşısında, stadyumda veya
radyoda futbolun keyfini yaşayın.

Fafif kızdırmalar yaparak… ama küfür
etmeden iki aşkı birlikte yaşayalım.

Yaşasın renklerin kardeşliği,
Yaşasın futbol,yaşasın lojistik… 
GOOOOOOOOOOOOOOL

TIRSAN Yeni Ufuklara
GÜVENLE YÜRÜYOR

Türkiye’nin 36 yıldır lider treyler üreticisi 
TIRSAN, istikrarlı büyümesine devam ediyor.
TIRSAN, İSO 500’de 178’nci sırada yerini aldı. 

TLS Lojistik, Yılın İlk Yarısında Hedeflerini Tutturdu

T LS Lojistik, 2013 yılının ilk 6
aylık döneminde, hedeflerini bi-
rebir tutturdu ve yüzde 18 bü-
yüyerek 107 milyon lira ciro elde

etti. Şirket, yıl genelinde 240 milyon lira
ciro elde etmeyi hedefliyor.  İstikrarlı
bir büyüme çizgisi içindeki TLS Lojistik,
2013 yılının ilk 6 ayını da büyüyerek
noktaladı. Şirket, yılın ilk yarısında 107
milyon lira ciro elde etti. 2012’nin ilk ya-
rısına göre bu, yüzde 18’lik bir büyümeye
denk geliyor. TLS Lojistik, 2013 topla-
mında da 240 milyon liralık ciroya ulaş-
mayı hedefliyor. 

GLOBAL BELİRSİZLİK 
BİZİ ENDİŞELENDİRİYOR

TLS Lojistik Yönetim Kurulu Başkanı
Altuğ Hacıalioğlu, ilk 6 aylık dönem
için belirledikleri ciro hedefini birebir
tutturduklarını belirtti. Altuğ, 2013’ün
ekonomik anlamda zorlu bir yıl oldu-
ğuna dikkat çekerek, “Bu zorlukların
yansımalarını, lojistik dahil her sektörde

görebiliyoruz” diyor. Buna rağmen ya-
tırımlarını, planladıkları çerçevede yü-
rüttüklerini belirten Hacıalioğlu şöyle
devam etti:  “Global belirsizlikler bizi
endişelendiriyor. Ekonomik belirsizlik
ve sıkıntıların yanında, birçok ülkede
siyasi ve sosyal problemlerin de de-
rinleştiğini gözlemliyoruz. Bu ortamda
tüm sektörler, önlerini görmekte ve
hedeflerini tutturmakta zorlanıyor. TLS
Lojistik olarak ilk 6 ay için koyduğumuz
hedefleri birebir tutturmayı başardık.
Yıl genelinde de aynı başarıyı göster-
meyi hedefliyoruz. 

2013 YILININ DAHA ZOR 
GEÇECEğİNİ DÜŞÜNÜYORUZ

2013 için toplam ciro hedefimiz 240
milyon lira olarak belirlediklerini aktaran
Hacıalioğlu, ‘Yılın ilk çeyreğinde Şeker-
pınar’da 25 bin metrekare alana sahip,
52 bin palet kapasiteli yeni depomuzu
devreye aldık. İzmir ve Bursa’da Ulus-
lararası Hizmetler Lojistik Merkezlerimizi

açtık. Oto taşıma ve depolama alanla-
rında yeni yatırım planlarımız var. Filo-
muzu gençleştiriyoruz. Uzun vadeli söz-
leşmelerle daha sürdürülebilir, riski dü-
şük yatırımlar yapmak niyetindeyiz. 2013
yılının hem komşularla yaşadığımız sı-
kıntılar hem de dünya ekonomisindeki
durgunluk sebebiyle daha zor geçeceğini
düşünüyoruz. Ciro anlamında, kârlılık
ve nakit akışı önceliği ile yüksek has-
sasiyetli bir yaklaşım ile büyümeyi plan-
lıyoruz. Bunun dışında stratejik olarak
maliyet odaklılığımızı maksimize ede-
ceğiz.”

TLS LOJİSTİK FORTUNE 500’DE 
TLS Lojistik, 2012 yılını da sektör or-

talamasının üzerinde bir büyümeyle ka-
patmış, bir önceki yıla göre yüzde 35’lik
büyüme kaydetmişti. Şirket, Türkiye ge-
nelinde toplam 11 bölge müdürlüğü ve
37 noktada operasyon ve dağıtım mer-
kezleriyle faaliyet gösteriyor. Şirket, For-
tune 500 listesinde yer alıyor.

T rabzon TSO Ağustos ayı meclis toplantısında 2012-
2013 yılı aktif sigortalı sayısı, açılan - kapanan iş-
letme istatistikleri, yatırım teşvik belgeleri, KDV
matrahları, ihracat, mevduat ve kredilere ilişkin

çeşitli verileri  karşılaştırmalı olarak değerlendirdi.
Trabzon Ticaret ve Sanayi Odası Başkanı M. Suat Hacı-
salihoğlu yeni teşvik kanununun istihdam kaybını ön-
leyeceğini belirtti. Nisan 2013 dönemi itibarıyla bir önceki
yılın aynı ayına göre il genelinde aktif sigortalı sayısının
2 bin 326 kişi azaldığını anımsatarak yeniden aktif
sigortalı sayısının artışa geçeceğine inandığını söyledi.
Yaşanan azalmanın yılbaşında sona eren teşvik kanu-
nundan büyük ölçüde etkilenmiş olduğunu kaydetti.

2013 YILI İHRACATI 596 MİLYON 859 BİN DOLAR 
İhracat rakamlarına bakıldığında 2012 ve 2013'ün Ha-

ziran aylarının karşılaştırılmasında yüzde 18'lik bir düşüş
olduğunu belirten Hacısalihoğlu, Bu düşüşün Fındık
mamulleri, yaş ve sebze ürünleri ihracatındaki  düşüşten
kaynaklandığını iletti. Burada mevsimsel olarak bir
düşüş söz konusu olduğunu ifade eden Hacısalihoğlu,
altı aylık bir dönem karşılaştırıldığında 2013 yılında 596
milyon 859 bin dolar ile yüzde 9.4 oranında bir büyüme
söz konusu olduğunu kaydetti.  Haziran ayındaki mev-
simsel düşüş Türkiye ihracat sıralamasındaki yerimizi
de 16'dan 17'ye düşürmüş olduğunu paylaştı. Haziran
ayındaki ihracat yapılan ülkelere bakıldığında Rusya
Federasyonu'nun birinci sırada,  Almanya'nın ikinci
sırada olduğunu,  ülke bazında en fazla düşüşün yine
Rusya Federasyonu'na olduğunu aktardı.

Trabzon TSO meclis 
toplantısı gerçekleştirildi

Tam Sentetik Motor
Yağı Shell Helix Hx8
Kullanıcılarla Buluştu 

M otorun hayati önem taşıyan parçalarına mü-
kemmel koruma ve temizlik sağlayan Shell
Helix HX8, sürtünmeyi azaltıp hareketli motor
aksamlarının ömrünü uzatarak yakıt ekonomisi

sağlıyor. Shell, üst düzey koruma ve temizlik sağlayarak
motorun performansını ve verimini artıran yepyeni bir
tam sentetik motor yağını kullanıma sundu. Shell Helix
ailesinin yeni ürünü Shell Helix HX8 Tam Sentetik Motor
Yağı raflarda yerini aldı.  

YÜKSEK PERFORMANS, TEMİZLİK VE KORUMA
Shell Helix HX8, motorun kritik

parçalarında performans kaybına
sebep olan kurum, vernik ve yük-
sek sıcaklık tortuları gibi zararlı
maddelerin oluşmasını engelliyor.
Shell Helix HX8 motor parçaları
üzerinde koruyucu bir film taba-
kası oluşturuyor ve yanma sonucu
oluşan asidik maddeleri bertaraf ederek motor ömrünü
uzatıyor. Ek olarak, motordaki sürtünmeleri azaltma özel-
liğiyle Shell Helix HX8,  araç kullanıcılarına üst düzey yakıt
ekonomisi sağlıyor. Shell Helix HX8, bu özellikleri sayesinde
günümüzün yoğun trafik koşullarında yol kat eden modern
araçlara sağladığı faydayla ön plana çıkıyor. 

TÜRKİYE VE DÜNYADA 6 YILDIR LİDER 
6 yıldır Türkiye’de ve dünyada madeni yağlar pazar

lideri olan Shell, üstün Ar-Ge teknolojisi ve güçlü markalarla
gerçekleştirdiği teknik ortaklıklarla benzersiz ürünler su-
nuyor. Shell Helix ürün ailesinde yer alan Shell Helix Ultra
5W-30 ve Shell Helix Ultra 5W-40, Avrupa Otomobil Üre-
ticileri Birliği’nin yenilenen 2012 standartlarını karşılayan
ilk ve tek motor yağı markası oldu. Yapılan testler, Shell
Helix Ultra’nın benzin ve dizel yakıtlarda olduğu gibi bi-
yoyakıtlar ile de etkin şekilde çalıştığını ortaya koydu. 

Çetin 
Nuhoğlu

Altuğ 
Hacıalioğlu 
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